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• Somos una gestora independiente especializada en activos inmobiliarios en situaciones especiales, con presencia en todo el territorio 

español. Nos enfocamos en transformar complejidad en oportunidad, gestionando proyectos con disciplina, rigor y una visión integral del 

mercado.

• Contamos con más de 15 años de experiencia en la adquisición, gestión y desinversión de activos inmobiliarios procedentes de entidades 

financieras y particulares.

• Abordamos cada proyecto de forma personalizada, analizando cada activo desde el punto de vista legal, técnico y financiero, con el 

objetivo de maximizar su valor y mitigar riesgos.

• Asesoramos a inversores retail, family offices e institucionales, ofreciendo acceso a oportunidades inmobiliarias diversificadas y 

gestionadas profesionalmente.

• Nuestro equipo cubre todas las fases del proceso: desde la identificación y adquisición de los activos hasta su regularización, rehabilitación 

y comercialización, garantizando eficiencia, transparencia y resultados.

Información sobre Kalima AM





Descripción
Se trata de una Cartera compuesta por 8 activos en ocupados ilegalmente (Squaters), con un precio de compra de   901.498 €. 
La compra se hará en un único pago, depositando el 100% del precio de los activos el día de la compra.    

La Cartera incluye activos a nivel nacional, concentrados en :

➢ El 100 % de la Cartera es residencial. 

Comunidad 
Autónoma

Inmuebles %

Andalucía 1 12,5%

Canarias 4 50%
Comunidad  
Valenciana 1 12,5%

Comunidad de 
Madrid 2 25%

Total 8 100%



Plan de negocio

* Gastos de  Compra:  Notaria, gestoría, registro , Impuestos

* *  I n clu y e  Gastos  de  Recuperación , Reforma, y  aseguramiento





+34 654 529 297

Teléfono

Mail

Website

Dirección

www.kalima.es

Calle de Orense, 34

info@kalima.es

Contáctanos
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