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Inversion, experiencia, transparencia.
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Informacion sobre Kalima AM

* Somos una gestora independiente especializada en activos inmobiliarios en situaciones especiales, con presencia en todo el territorio
espanol. Nos enfocamos en transformar complejidad en oportunidad, gestionando proyectos con disciplina, rigor y una vision integral del
mercado.

* Contamos con mas de 15 anos de experiencia en la adquisicion, gestion y desinversion de activos inmobiliarios procedentes de entidades
financieras y particulares.

e Abordamos cada proyecto de forma personalizada, analizando cada activo desde el punto de vista legal, técnico y financiero, con el
objetivo de maximizar su valor y mitigar riesgos.

* Asesoramos a inversores retail, family offices e institucionales, ofreciendo acceso a oportunidades inmobiliarias diversificadas y
gestionadas profesionalmente.

* Nuestro equipo cubre todas las fases del proceso: desde la identificacion y adquisicion de los activos hasta su regularizacion, rehabilitacion

y comercializacion, garantizando eficiencia, transparencia y resultados.
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Descripcion

Se trata de una Cartera compuesta por 19 activos con distintas situaciones posesorias, con un precio de
compra de 1.141.934 €

La Cartera incluye activos a nivel nacional, concentrados en :

C. Madrid y. 4,76
Catalufa 15 80,95
C. La Mancha 1 4,76 % ¢
. ' 5 Castellon & Ciu
Aragon 1 9,52 B d%:dtplana e
Total 19 100% AT~y R AT

> El 100 % de la Cartera es residencial.

La inversion en instrumentos financieros puede implicar una exposicion en el conjunto de activos que conforme la cartera subyacente. En consecuencia, el inversor podria estar
expuesto al riesgo o rendimiento del comportamiento agregado de todas las operaciones incluidas en la cartera subyacente, implicando que cualquier variacion en el valor, riesgo
crediticio o liquidez de una o varias exposiciones puede afectar el rendimiento global del instrumento financiero.
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Plan de negocio

Precio de compra

Gastos de compra

Honorarios por compra

Cartera 19 Activos Otros gastos

Inversion inicial: 1.400.000 € Inversién Inicial
Duraciéon: 24 meses

TIR Bruta : 28,36 % Precio Objetivo de venta

TIR Neta: 21,53 % Comisién de venta
Resultado de la operacion: 411.301 € Gastos activo(IBl, CP, seguros)

”I”II IIlII"” "” “I I“ll"lll"ll Ill IIlI”l Gastos de recuperacion

R S SE:: o:: Gastos de aseguramiento

« Honorarios por compra:
- 3%+ VF,,qT Sobrepel PRC:MOTE gl TSOR KA(I)'IMA Honorarios de gestién/property
precio de compra <15% TR 100% =
15-20% TIR 80% 20% e
* Honorarios de gestién: 20-25% TIR 60% 40%
- 2% anual + VAT so,bre >250 TIR 30% 20% Contingencias
el capital en gestion
Total resultado proyecto l06.948 €
Bonus por éxito I5.647 € l
Resultado para el inversor .11.301 € '

La inversion en instrumentos financieros puede implicar una exposicion en el conjunto de activos que conforme la cartera subyacente. En consecuencia, el inversor podria estar
expuesto al riesgo o rendimiento del comportamiento agregado de todas las operaciones incluidas en la cartera subyacente, implicando que cualquier variacion en el valor, riesgo
crediticio o liquidez de una o varias exposiciones puede afectar el rendimiento global del instrumento financiero.




Esta comunicacion tiene fines
exclusivamente informativos. No
constituye una invitacion ni un
Incentivo para operar, ni representa una
oferta para adquirir, invertir o participar
de ninguna manera en las actividades
desarrolladas por Kalima AM. Antes de
invertir, se recomienda a los potenciales
Inversores que obtengan asesoramiento
profesional independiente, consultando
la informacion publica disponible.
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Contactanos

Teléfono
+34 654 529 297
Mail

info@kalima.es
@ Website
www.kalima.es

0 Direccién
Calle de Orense, 34
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